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El enfoque macroeconómico y las cuentas nacionales

La microeconomía se refiere al análisis del comportamiento individual de las unidades económicas, como las familias, o consumidores, las empresas y el mercado, donde operan los demandantes y oferentes de bienes y servicios. Un ejemplo sería si un analista estudia las razones de la baja del precio del petróleo (un mercado particular), en un momento determinado.
La macroeconomía, por el contrario, se centra en el comportamiento global del sistema económico; no se detiene en reacciones individuales, sino que pretende estudiar la realidad económica de forma global.
La macroeconomía y la política económica
La macroeconomía se centra en el comportamiento global del sistema económico reflejado en un número reducido de variables, como la producción, el empleo, la inversión, el consumo, el nivel general de precios, etc. Por ejemplo, si el Ministerio de Economía señala que la inflación se ha reducido respecto al año anterior en un 2 por ciento y que el número de ocupados ha aumentado en 30.000 personas, está destacando lo que en su opinión son los aspectos más significativos de la evolución global de la economía.
Por lo tanto, analizaremos lo que se conoce como el enfoque macro de la economía.
La política macroeconómica
La macroeconomía, para analizar el funcionamiento de la Economía, se centra en el estudio de una serie de variables económicas clave que le permiten establecer objetivos concretos y diseñar la política macroeconómica.
La política macroeconómica está integrada por el conjunto de medidas gubernamentales destinadas a influir sobre la marcha de la economía en su conjunto.
Los objetivos últimos de la política económica suelen ser: la inflación, el desempleo, y el crecimiento.
La inflación
La macroeconomía se ocupa de las causas y de los costos para la sociedad del crecimiento del nivel general de precios, esto es de la inflación, así como de las posibles soluciones y de las consecuencias de las políticas a tomar.
El desempleo
La macroeconomía se ocupa de por qué el mercado de trabajo a veces presenta unos porcentajes muy elevados de desempleo y estudia las posibles medidas a tomar para tratar de reducirlo ya que, además de los costos personales sobre los individuos afectados, el desempleo supone un despilfarro de recursos.
El crecimiento
La macroeconomía estudia las causas del crecimiento de la producción. Cuando una economía experimenta un crecimiento notable, se pueden crear muchos puestos de trabajo, aumentando el bienestar general de los individuos. Lo contario ocurriría cuando la economía no crece de forma suficiente, o, incluso, decrece.
Presupuesto público y sector exterior
Junto a los tres grandes objetivos señalados, las autoridades económicas también prestan una especial atención al presupuesto público y las cuentas con el sector exterior. 
Para el caso de la economía argentina, el déficit presupuestario público, esto es la diferencia entre el gasto público y los ingresos públicos, parecería ser para muchos analistas una restricción que condiciona la política económica.
Asimismo, el déficit exterior, es decir la diferencia entre las exportaciones realizadas al resto del mundo y las importaciones procedentes del resto del mundo, preocupa a los responsables de la política económica.
La macroeconomía analiza también las causas de estos déficit públicos y exteriores y las posibles estrategias a seguir.

La contabilidad Nacional

El enfoque macroeconómico exige la definición y medición de ciertos agregados que permiten obtener una visión global de la economía. La medición de la actividad económica solo ha sido posible gracias a la Contabilidad Nacional.
La contabilidad nacional define y relaciona los agregados económicos y mide el valor de los mismos. Mediante la serie de cuentas que integran la Contabilidad Nacional se obtiene un registro de las transacciones realizadas entre los distintos sectores que llevan a cabo la actividad económica del país.

El Producto Nacional

El producto nacional es el valor total de todos los bienes y servicio finales, es decir, descontando los bienes intermedios, o bienes que se utilizan para producir otros.
El producto nacional mide el funcionamiento del conjunto de la economía. De hecho, cuando queremos estudiar la evolución global de la economía de un país, nos centramos en el nivel de su producción total, período tras período, ya que es la medida clave de la actividad económica del mismo.
El producto nacional y su medición
La forma más directa para determinar el valor total de la producción de una economía durante un período de tiempo determinado sería localizar todas las empresas que han producido algo durante el año, calcular el valor de lo producido y sumar las cifras de todas las empresas. Este método, sin embargo, no puede utilizarse en la forma indicada, porque contabilizaríamos varias veces algunas mercancías. Esto se debe a que muchos productos atraviesan distintas etapas en el proceso de producción, de forma que se venden varias veces antes de llegar a manos del usuario final.
Por ejemplo, supongamos que una fábrica de bicicletas compra varillas metálicas para hacer los radios de las ruedas y también compra las cubiertas de las ruedas a un fabricante de neumáticos. Al calcular el producto nacional, si empleáramos el procedimiento antes apuntado, contaríamos las varillas y las cubiertas incorporadas dos veces; en una ocasión, dentro del producto total de las fábricas de varillas metálicas y neumáticos, respectivamente, y, por segunda vez, al contabilizar las bicicletas vendidas a los consumidores.
Algo parecido ocurriría si al contabilizar el pan comprado por los consumidores, se contabilizara también la harina utilizada para producir el pan, que es elaborada por el harinero. El hacerlo implicaría contabilizar la harina dos veces. Recuerden que el producto nacional se había definido como la producción total de bienes y servicios finales, comprados por las economías domésticas para consumirlos, por lo que los bienes intermedios (es decir, aquellos que se utilizan para producir otros bienes y que no son realmente bienes finales) deben excluirse.

El producto Nacional Bruto y el Producto Nacional Neto
Podemos distinguir dos tipos de bienes finales según los agentes que los adquieren. Por un lado, los que compran los consumidores y, por otro, los que denominamos bienes de equipo o bienes de capital, que son básicamente adquiridos por los productores. Al gasto realizado por los consumidores lo denominamos consumo (C), al segundo inversión (I). De la inversión realizada, una parte va a reponer el capital desgastado en la producción del período y la denominamos amortización o depreciación (D) y el resto es la inversión neta, o nueva creación de bienes de capital (IN).
Asimismo, podemos hablar de inversión bruta y de inversión neta. La inversión bruta (IB) es la cantidad de producción en que aumentan el stock de capital y las existencias.
La inversión neta, que mide el crecimiento que experimenta el stock de capital durante el año, se define como la inversión bruta menos la depreciación.
Algebraicamente:
IN= IB – D
Haciendo un símil con la población podríamos decir que la inversión bruta representaría el total de nacimientos en un año, mientras que la inversión neta sería igual al total de nacimientos menos los fallecidos (estos últimos representarían la depreciación). 
Al introducir el concepto de depreciación se evidencia la posibilidad de sobreestimar el producto nacional de un país, si contabilizamos todo el valor de las instalaciones y equipos producidos en un año, porque las instalaciones y equipo existentes ya han funcionado durante períodos previos y, en consecuencia, ya se han deteriorado o depreciado. Por lo tanto, debemos hacer una deducción apropiada por depreciación para estimar correctamente el incremento de capital durante el año considerado. De esta forma, hablaremos de producto nacional bruto (PNB) o producto nacional neto (PNN), según incluyamos o no la depreciación.
PNB – D = PNN
Respecto al empleo del PNB o del PNN cabe señalar que en teoría se debería utilizar la medición correspondiente al PNN, porque tiene en cuenta el desgaste de la maquinara y equipo ocurrido durante el año. En la práctica, sin embargo, el PNB es la macromagnitud más utilizada, porque si bien el PNN conceptualmente es la mejor medida, es más difícil de estimar. La inversión bruta, es decir, el total de los gastos en plantas y equipos más la variación de existencias, se puede medir de forma relativamente fácil, pero el cálculo de la depreciación conlleva serios problemas de orden práctico y conceptual, por lo que las estimaciones de depreciación suelen ser imprecisas.
El Producto Nacional Bruto (PNB) es el valor de todos los viene y servicios finales producidos en la economía en un período dado. Cuando el valor de la producción de un período se mide a los precios de ese período, se obtiene el PNB nominal.
El PNB nominal puede variar porque varíen los precios o porque varíen las cantidades físicas de los bienes producidos. El PNB real se obtiene valorando la producción anual de bienes a los precios de un año base dado. El PNB real es entonces, una medida de la producción física de bienes y servicios de la economía.

El producto interior y el producto nacional

La distinción entre producto interior y producto nacional estriba en el hecho de que, mientras que en el producto interior se valora toda la producción de bienes y servicios finales realizada en el interior del país, en el producto nacional se incluye únicamente la producción llevada a cabo por las personas físicas o jurídicas que gozan de la condición de residentes en el país. Para ello, al producto interior se le restan las rentas obtenidas por los residentes extranjeros n el país (RRE) y se suman las rentas que los residentes del país obtienen en el extranjero (RRN):
PNB=PIB – RRE + RRN
De esta amanera, el PNB mide el valor de la producción realizada por los factores de producción nacional. Entonces, las rentas que obtienen en Argentina las empresas norteamericanas no forma parte del PNB argentino (y si del PIB argentino). Además, parte del PNB se produce en el extranjero, como por ejemplo cuando un argentino trabaja en España.
El producto interno bruto (PIB) o, más conocido como producto bruto interno (PBI) mide entonces la producción realizada por factores de producción residentes en el país (dentro de sus fronteras), independientemente de quien sea su propietario.


El producto nacional nominal y real: los precios

En el transcurso del tiempo comprobamos que los mismos bienes tienen un precio diferente, y en general creciente, a medida que pasa el tiempo. El bien real es el mismo, pero su valoración monetaria (es decir, su precio) suele ser distinto. Para analizar de forma adecuada la evolución de la actividad económica a lo largo del tiempo debe separarse la influencia de los precios sobre los valores de los agregados económicos.
Las magnitudes se expresan en términos nominales (o en pesos corrientes) cuando no se han eliminado los efectos del crecimiento de los precios, o en términos reales (o en pesos constantes) cuando sí se han eliminado dichos efectos.
Los precios aparecen, por lo tanto, como la variable puente entre las variables reales y las nominales.
En este sentido el producto nacional en pesos corrientes se medirá a los precios existentes cuando se realiza la producción, mientras que el producto nacional a precios constantes se medirá a los precios existentes en un año base específico.


EL PBI, LA DISTRIBUCIÓN DEL INGRESO Y LA CUESTION ECOLOGICA

El PBI es la principal variable macroeconómica a considerar. Ningún país puede desarrollarse sin crecer económicamente, y el crecimiento del PBI es el indicador que nos indica si el país está creciendo o no.
Sin embargo este número tiene distintos inconvenientes que hay que mencionar.
El primero es que por sí solo no es un indicador de bienestar económico.
En primer lugar, porque no considera la cantidad de personas que viven y trabajan en el país (se resuelve dividiendo el PBI por la población y sacando el PBI per cápita). El PBI mide el tamaño de la economía e indica a su vez los ingresos de la población (lo producido va a ser ingreso de alguien, sea trabajadores, empresarios o rentistas). 
SI se divide el PBI de un año por la población del país se obtiene entonces el PBI per cápita. EL PBI per cápita va a indicar entonces los ingresos promedio por año para cada persona de ese país (ejemplo, si el PBI per cápita de Argentina es de U$S 8.000 anuales indica que en PROMEDIO un argentino tiene esos ingresos anuales), lo que nos lleva al segundo problema. Si este es un promedio, la distribución de los ingresos del país puede ser mejor o peor y eso no se puede ver en ese promedio de ingresos por habitante.



La medición de las diferencias de ingresos
Para reflejar intuitivamente la desigualdad se suele acudir al análisis gráfico, y en particular a la curva de Lorenz, llamada así en honor al estadístico norteamericano que la elaboró en 1905. Sirve para mostrar la relación que existe entre los grupos de la población y sus respectivas participaciones en la renta nacional.
[image: ]
FUENTE: Economia – Principios y aplicaciones. Mochon y Becker, 1993
La diagonal OO´´ que aparece en la figura representa una distribución igualitaria, en la que cada porcentaje de familias recibe un porcentaje igual de los ingresos. Esta línea se suele llamar de equidistribución o de distribución igualitaria. La curva de Lorenz indica la distribución de la renta en el año respectivo. En particular, la curva de Lorenz de 1990 para la economía argentina muestra que, por ejemplo, el 20% de las familias de renta más baja recibieron el 6,7% de los ingresos totales.
Cuanto más alejada esta la curva de Lorenz de la diagonal, mayor será la desigualdad en la distribución de los ingresos en el país. O sea, cuanto mayor es el área de la desigualdad (zona comprendida entre la línea de equidistribución y la curva de Lorenz), más desigualmente se reparte la renta en el país en cuestión.
La medida de la desigualdad en la distribución de la renta puede relejarse mediante un número: el índice de GINI, resultante de dividir el área de desigualdad por el área del triángulo O-O´-O´´. Un indicador próximo a cero indica una distribución muy igualitaria, mientras que si está próximo a uno muestra una distribución muy desigual o concentrada.

NO TODO ES PBI: LA CUESTION ECOLOGICA 

Parece un contrasentido que los modelos macroeconómicos midan el PBI de un país sin tener en cuenta la destrucción de sus recursos naturales; en definitiva, activos de ese país. Parece increíble que los países quemen sus reservas de madera forestal y minería, y expolien sus riquezas naturales, acabando al mismo tiempo con su medio ambiente, y que su contabilidad nacional lo trate todo como un ingreso corriente, por lo que el PBI de ese país subirá. En ningún lugar de todo el proceso productivo de una nación se computa la pérdida de los recursos naturales de ese país, como si dichos recursos fueran eternos e inagotables. Este hecho es indudablemente una deficiencia del sistema de contabilidad nacional.
Así, por ejemplo, el PBI de Filipinas creció desde 1965 hasta 1980 un 5,9% anualmente, en promedio, aparentemente un comportamiento muy satisfactorio. Pero las cuentas nacionales de Filipinas nunca contabilizaron que en ese período de tiempo el país había tenido una pérdida irreemplazable de sus recursos naturales, problema que tiempo después se convirtió en una crisis nacional. Filipinas se está gastando, comiendo, su capital natural. Lo mismo sucede en Tailandia, que ha destruido su riqueza forestal – en 1965 un 75% del país estaba lleno de la riqueza forestal de selvas húmedas, mientras que a principios de 1990 sólo un 12% del país tenía ya árboles.
Asimismo, los países amazónicos están extrayendo dinero a corto plazo a costa de perder para siempre unos ingresos continuados a largo plazo que conservarían para siempre y haría a esos países verdaderamente rico, midiendo la riqueza como lo que es: un todo global.
Por poner un ejemplo, solamente un país, Brasil, ha gastado miles de millones de dólares en campos masivos y antieconómicos, a pesar de la evidencia palpable de que esos pastos pueden mantener muy poco ganado (una hectárea, una vaca; una hectárea europea, 500 vacas) y de que estos pastos se deterioran rápidamente (en tres o cuatro años), teniendo que volver a talarse más selva, sin darse cuenta de que esta selva se acabará algún día.

La Balanza de Pagos

Las transacciones entre los distintos países no se limitan al intercambio de mercancías; los servicios (entre los que se destaca el turismo) y el capital también son objeto de comercio entre unos países y otros.

La Balanza de pagos
Las transacciones económicas entre países se pueden registrar contablemente en la balanza de pagos.
La balanza de pagos es un documento contable que registra sistemáticamente el conjunto de transacciones económicas de un país con el resto del mundo durante un período de tiempo determinado. Suministra información detallada acerca de todas las transacciones económicas con el exterior, ya sean de bienes y servicios o financieras.
Las transacciones registradas por la balanza de pagos se agrupan en dos grandes categorías que integran la balanza en cuenta corriente y la balanza en cuenta de capital.

ESTRUCTURA DE LA BALANZA DE PAGOS
							Balanza comercial

Importaciones
Exportaciones


								Balanza de operaciones corrientes
o en cuenta corriente

						Transportes
Seguros
Viajes
Ingresos de inversiones
Otros servicios



		Balanza de servicios




Balanza de transferencias

Transferencias privadas corrientes
Transferencias oficiales corrientes
















Inversiones directas
Inversiones de cartera
Créditos a largo plazo
Capital a corto plazo autónomo
Transferencias de capital
Variación de reservas externas netas





Balanza en cuenta de capital


		


Errores y omisiones







BALANZA POR CUENTA CORRIENTEImportaciones:
Exportaciones:

Valor de los bienes que la Argentina compra al resto del mundo



							Balanza comercial

Valor de los bienes que la Argentina vende al resto del mundo



								Suma del valor de los servicios de transporte ofrecidos por las empresas argentinas, menos el valor de los servicios de transporte alquilados al resto de los países



						Transportes:


Es el valor de los seguros contratados por otros países a las empresas argentinas, menos los seguros contratados a empresas aseguradoras extranjeras.



		Balanza de servicios

Seguros:



Balanza de operaciones corrientes
o en cuenta corriente

Viajes(turismo)


Ingresos por la entrada de turistas que visitan la Argentina, menos los gastos por turismo y viaje de los argentinos en el extranjero




																											Ingresos de inversiones:


Ingresos por las rentas de las inversiones realizadas por los argentinos en el extranjero, menos los pagos derivados de las inversiones extranjeras en la Argentina




Balanza de transferencias (*):
Transferencias realizadas por los extranjeros a los residentes argentinos menos las transferencias realizadas por los argentinos a los extranjeros














(*) Las transferencias suponen entregas a título gratuito sin contrapartida. Un ejemplo de transferencia son las remesas remitidas por los ciudadanos argentinos que trabajan en el extranjero.


La balanza en cuenta corriente
La división en cuenta corriente se realiza porque las operaciones que se encuentran en la cuenta corriente son operaciones que empiezan y concluyen en el período analizado, mientras que las operaciones contenidas en la cuenta capital comienzan en el período analizado, pero se resuelven (terminan) en otro período.
Las transacciones contenidas en la balanza en cuenta corriente incluyen, por una parte, las exportaciones e importaciones de mercancías y servicios y, por otra parte, las transferencias unilaterales corrientes, es decir con destino al gasto, ya sean públicas o privadas.
El saldo de una balanza es la diferencia entre los ingresos y sus pagos (lógicamente el concepto de saldo puede aplicarse a cada una de las balanzas respectivas).
La balanza en cuenta corriente registra un déficit cuando los gastos derivados de la compra de bienes y servicios y transferencias superan a los ingresos.
La balanza en cuenta corriente registra un superávit cuando los ingresos derivados de la compra de bienes y servicios y transferencias superan a los gastos. 

La balanza en la cuenta de capital
Las transacciones internacionales enumeradas en la cuenta corriente se liquidan y ello no tiene ningún tipo de implicación ulterior. Esto no ocurre, sin embargo, si por ejemplo una empresa extranjera invierte en la Argentina. LA transacción supondría para nuestro país un ingreso de divisas – esto es, de monedas extranjeras o de derechos sobre el extranjero- pero a partir de entonces la Argentina, como consecuencia de ello, tendría que remesar cada año, entre otras cosas, las utilidades sobre el capital invertido. Por otro lado, si un banco extranjero concede un préstamo a una empresa nacional, dicha cantidad se consideraría un ingreso en ese año, pero sería también una deuda del país para años sucesivos que obligaría al pago de intereses y a la amortización del capital.
Este conjunto de transacciones, que reflejan las disponibilidades del país para financiar su formación de capital o modificar su posición acreedora o deudora con el resto del mundo, se engloban en cuatro tipos básicos de operaciones, integrantes todas ellas de la balanza en cuenta capital, que son:
a) Inversiones directas, tales como la compra de un terreno o una casa por un extranjero
b) Inversiones en cartera, esto es, cuando lo que se compra o se vende es la propiedad de una empresa, sus acciones o capital.
c) Créditos a largo plazo, recibidos del exterior a plazo superior a un año o concedidos al exterior, y devoluciones de los créditos recibidos o concedidos
d) Capital a corto plazo, es decir, créditos recibidos o concedidos, y su devolución cuando el plazo de vencimiento es inferior a un año.
e) Variaciones de las reservas centrales de divisas. Las reservas son las posesiones que tiene un país de divisas y otros activos que puedan utilizarse para satisfacer la demanda de divisas, y que sitúan al país como acreedor frente al exterior, ya que éstas representan activos frente al resto del mundo.

TEORIAS DEL CRECIMIENTO ECONOMICO

La teoría clásica del crecimiento
La respuesta clásica a la pregunta precedente era: por la acumulación de factores de producción, capital y trabajo (en las modernas teorías del crecimiento, el factor ‘tierra’, que incluye los terrenos cultivables o los recursos mineros, se omite del análisis en aras de la simplicidad); cuanto más capital y más trabajo estén disponibles en una economía, más crecerá ésta. Es importante destacar que cuando se habla de capital en economía nos referimos a capital productivo, es decir, a medios de producción: maquinaria, herramientas, fábricas, etc. Los economistas clásicos del siglo XIX veían el crecimiento económico necesariamente limitado por las disponibilidades de factores de producción, cuyos rendimientos se consideraban decrecientes.
Una vez empleados todos los recursos disponibles, la economía llegaría a un estado estacionario, más allá del cual no habría mejoras en la calidad de vida de los individuos. 
(Ver Nota)
Por eso algunos autores veían la economía como una “ciencia lúgubre”, que no permitía el progreso material más allá de un nivel determinado (el estado estacionario). Aunque los economistas clásicos no contaban suficientemente con las mejoras tecnológicas ni con el papel del conocimiento, su análisis es el primer paso para entender el crecimiento económico y merece que nos detengamos en él, siquiera brevemente. 
La concepción clásica del crecimiento era la acumulación de factores de producción: capital y trabajo; cuanto más capital y más trabajo estén disponibles en una economía, más crecerá ésta; el limite lo impone el advenimiento del estado estacionario, más allá del cual no cabría progreso material.

La teoría neoclásica
Los economistas clásicos consideraban el papel de la acumulación de capital especialmente  importante, no en sí mismo, sino porque permitía aumentar la cantidad de capital por trabajador y hacer a éste más productivo. Los estudios sobre la contribución de los diferentes factores de producción (capital y trabajo) al crecimiento económico también apuntaban al relevante peso del capital en el mismo, pero, una vez contabilizadas las contribuciones del trabajo y capital al crecimiento, quedaba un residuo inexplicado (el denominado residuo de Solow). El crecimiento no podía explicarse sólo por la mera acumulación de trabajo y capital y dicho ‘residuo’ (la productividad total de los factores) fue atribuido en principio al avance tecnológico, que haría dichos factores más productivos. Por ejemplo, la mano de obra y la maquinaria empleada en la agricultura son más productivos cuando utilizan métodos modernos de cultivo, como el riego por goteo o las semillas seleccionadas. Es decir, el crecimiento procedería de dos procesos: el aumento de los factores productivos (más capital y más trabajo) y de la mayor productividad de éstos merced al avance tecnológico. En consecuencia, la teoría del crecimiento otorga un papel fundamental a la ciencia, encargada de asegurar el avance tecnológico. La teoría neoclásica del crecimiento tenía un corolario importante: si se permitía el libre discurrir de factores productivos (capital y trabajo) entre países, países ricos y pobres convergerían en el estado estacionario. Es decir, los países pobres crecerían hasta alcanzar el estado estacionario que los países ricos habrían ya alcanzado anteriormente.
El crecimiento neoclásico procedería entonces de dos procesos: el aumento de los factores  productivos (más capital y más trabajo) y de la mayor productividad de éstos merced al avance tecnológico.
La nueva teoría del crecimiento y el capital humano
Nuevos estudios empíricos demostraron que la acumulación de capital no era una condición suficiente para el crecimiento: se daban casos de países con elevadas tasas de inversión en capital físico y bajas tasas de crecimiento. Se empezó a pensar en otras condiciones que permitiesen sacar partido del aumento de capital físico, especialmente la capacidad de absorción de los avances tecnológicos por parte de la mano de obra. Cuando otros estudios empíricos mostraron que el residuo de Solow suponía un porcentaje elevado del crecimiento, se reforzó el interés por el denominado ‘capital humano’. Y, dentro del capital humano, el ‘capital de conocimientos’ permitía escapar de los agoreros que predecían un estado estacionario: ahora el crecimiento no se consideraba limitado por la disponibilidad de los factores de producción, pues la mano de obra, mediante la capacitación y la formación (que incluyen una mejor educación, salud y alimentación) no quedaría sometida a la ley de los rendimientos decrecientes. En el ejemplo anterior, la formación del agricultor en el empleo de nuevas técnicas de cultivo (cultivo bajo plástico, uso de fertilizantes, rotaciones de cultivos, nuevos sistemas de poda, etc.) le hace más productivo. Así se escapa de la trampa del estado estacionario y se puede crecer sin límites. Además, la hipótesis de la convergencia queda parcialmente invalidada, pues (simplificando bastante) ya no habría estado estacionario hacia el que converger.
 Al considerar el papel del capital humano, el crecimiento no está limitado por la disponibilidad de los factores de producción, pues la mano de obra, mediante la capacitación y la formación no quedaría sometida a la ley de los rendimientos decrecientes.
La nueva teoría del crecimiento, o teoría del crecimiento endógeno, ha generado mucha investigación. Los resultados no son terminantes, pero se puede afirmar que sabemos más que hace unos años y que determinados aspectos de las teorías de los años 50 permanecen, mientras que otros han sido sustituidos por la teoría del crecimiento endógeno. La evidencia empírica sobre el proceso de crecimiento económico puede resumirse como sigue (Temple, 1999):
1) no hay convergencia, los países pobres no están acortando distancias con los ricos;
2) los rendimientos del capital físico si son decrecientes;
3) el impacto de la política económica es muy importante en las tasas de crecimiento, especialmente el mantenimiento de la estabilidad macroeconómica, probablemente por su efecto sobre la inversión en capital;
4) los rendimientos de la educación son muy importantes;
5) los rendimientos de la inversión en Investigación y Desarrollo son elevados;
6) el crecimiento demográfico no parece tener efectos tan adversos;
7) la desigualdad en la distribución de la renta reduce el crecimiento;
8) el desarrollo de los mercados financieros, que permita el acceso a la financiación, parece un factor importante de crecimiento.
Cada uno de los resultados anteriores es discutible, pero ofrece un punto de partida razonablemente seguro y relevante: la educación, la sanidad o la formación técnica son ámbitos en los cuales las ONG’s vienen siendo muy activas; todos ellos, además de ser objetivos deseables por sí mismos, tienen un valor instrumental añadido, pues contribuyen a la creación de capital humano y por tanto al crecimiento económico.
Los efectos de otras variables, como el desarrollo institucional, las libertades políticas y económicas, la apertura al comercio internacional, la fragmentación étnica o las diferencias culturales no están establecidos de forma tan sólida.





NOTA
 Este es un supuesto básico de la microeconomía. La mejor forma de ilustrarlo es mediante un ejemplo acerca de los rendimientos marginales decrecientes del trabajo. Supongamos un taller con dos empleados y dos máquinas -herramientas. Si contratamos un tercer empleado, éste ten drá que esperar a que los otros terminen de utilizar sus herramientas para trabajar; un cuarto trabajador puede permanecer ocioso aún más tiempo; un quinto trabajador puede llegar a estorbar a los anteriores. Así, la productividad de cada trabajador adicional (la productividad marginal del trabajo) es decreciente. Ricardo lo planteó por primera vez en la tierra: conforme nuevas tierras se ponen en cultivo, éstas serán menos productivas, pues primero se explotan las tierras más favorables y después se van explotando las más secas, las laderas de los montes, etc.

El crecimiento económico desde la segunda posguerra

El período 1945-1973 tuvo dos características importantes.
· El crecimiento económico, nunca antes alcanzado, con grandes repercusiones al conjunto de la sociedad.
· El enfrentamiento entre la Unión Soviética y Estados Unidos.
La novedad para el capitalismo es la creciente intervención del Estado, dando lugar a lo que se llama economías mixtas, donde el Estado busca influir en el rumbo de la economía mediante políticas fiscales y monetarias, coexistiendo con la actividad privada.
Uno de los rasgos de la economía fue la expansión de la oferta de una amplia y diversificada gama de bienes de consumo, a favor del desarrollo de nuevas tecnologías y de la introducción de métodos de producción cada vez más eficientes. Este proceso había empezado en Estados Unidos durante la década del 20, y en estos años se generalizó en los países desarrollados. El “triunfo de la tecnología” fue acompañado por la necesidad de dar salida a los excedentes de producción, para lo cual el desarrollo de las técnicas publicitarias condujo a la consolidación de la “sociedad de consumo”.
El mundo socialista por su parte intentaba consolidar su desarrollo a partir de un papel del Estado casi excluyente en todos los ámbitos de la economía, teniendo algunos éxitos, pero con fuertes desequilibrios.
El mundo periférico participó también de la expansión, pero con dificultades en muchos de ellos.
Elementos que explican el fuerte crecimiento:
· Crecimiento de la oferta de trabajo debido a:
· Crecimiento demográfico
· Incorporación masiva del trabajo femenino (pasa del 30,4% al 36,4% del total en 16 países desarrollados entre 1950 y 1973)
· Crecimiento de la acumulación del capital
· Progreso técnico. Después de la 2ª guerra se remodeló el aparato productivo: desarrollo de nuevas máquinas, métodos de producción, avances en extracción de recursos naturales, sistemas de transporte de productos. Las nuevas tecnologías contribuyeron al desarrollo de la producción en masa.
El Estado cumplió un papel desatacado movilizando una gran cantidad de recursos para impulsar la investigación desde los ámbitos militar, la carrera espacial y la investigación nuclear.



· El papel de la demanda
Conformación de una sociedad de consumo tuvo como pilar el incremento de los salarios reales y también el papel del Estado a través del gasto público (las prestaciones sociales facilitaron el aumento de la demanda a sectores que de otro modo no habrían participado).
Junto al aumento de la demanda interna también tuvo una importante expansión el comercio exterior, debido a dos factores:
· La liberalización del comercio exterior por baja de barreras aduaneras y por formas de cooperación económicas.
· Reducción de costos de transporte, debido a progreso técnico y bajos precios del petróleo.

TEORIAS TRADICIONALES DE LA INFLACION

Desde una perspectiva tradicional, la inflación se ha explicado mediante tres factores: Comportamiento de la demanda agregada, evolución de los costos, y elementos estructurales.

INFLACION DE DEMANDA
Para algunos autores el factor clave para explicar el crecimiento de los precios reside en la evolución de la demanda agregada. Si los distintos sectores de la economía planean, en su conjunto, unos gastos que superan la capacidad de producción de la economía, esos planes no podrán cumplirse en la forma en que fueron proyectados. Una posibilidad es que, al no haber bienes disponibles para satisfacer la demanda, sólo algunos reciban los bienes que desean y otros se queden sin ellos. En una economía de mercado, sin embargo, es de esperar que la demanda insatisfecha cause una presión ascendente sobre los precios.
En realidad, una expansión de la demanda no tiene necesariamente que reflejarse en una elevación de los precios. En una economía abierta puede que el incremento de la demanda se satisfaga por medio de un crecimiento similar de las importaciones. Esta posibilidad dependerá de la capacidad del país en cuestión para soportar y financiar el consiguiente déficit exterior. En cualquier caso, esta situación no puede mantenerse en forma indefinida. Llegará un momento en el que se agotarán las reservas internacionales y también la posibilidad de recurrir al financiamiento exterior.
La consideración de que la demanda es el factor determinante de la inflación es algo de lo que participan tanto los monetaristas como los keynesianos (ver Nota complementaria), pero ambos propugnan, sin embargo, distintas explicaciones acerca de las causas que provocan dicho comportamiento de la demanda.

Explicación monetarista de la inflación
En el contexto monetarista, la causa que explica el comportamiento de la demanda agregada es el aumento de la cantidad de dinero por encima del incremento de la producción. Si en una economía en la que, inicialmente, no se experimentan tensiones inflacionistas tiene lugar un incremento en la cantidad de dinero, los agentes económicos dispondrán de una mayor liquidez. Pero, dado que desde la perspectiva monetarista el dinero se mantiene básicamente para transacciones, los agentes económicos se encontrarán con una cantidad de dinero mayor que la que precisan e intentaran gastar el exceso de dinero en la compra de otros activos rentables o aumentando su demanda de bienes y servicios corrientes.
Así, entonces, los monetaristas establecen una relación automática entre la cantidad de dinero y el nivel de precios.  Defienden que la causa que explica el comportamiento de la demanda agregada y, por tanto, de los precios, es el aumento de la cantidad de dinero.

Explicación keynesiana de la inflación
Desde una óptica keynesiana se señala que el dinero no solo se demanda para hacer frente a las transacciones, sino también como activo. En este caso, la demanda de dinero puede absorber, en determinadas circunstancias, los aumentos de la oferta monetaria sin necesidad de que se produzcan alteraciones de los precios. De esta manera, la relación entre oferta monetaria y nivel de precios no es tan directa como defienden los monetaristas.
En el enfoque keynesiano la variable clave es la demanda agregada, de forma que si la demanda total excede de la producción de pleno empleo, tendrá lugar un incremento en el nivel de precios. Si partimos de una situación de pleno empleo en la que el gasto total es suficiente para absorber toda la producción y por cualquier causa, como puede ser una mejora de las expectativas empresariales que provoca un crecimiento de la demanda de inversión, se produce un aumento “autónomo” en la demanda agregada, el gasto monetario será superior al que pueden tolerar los precios anteriores. En estas circunstancias, se origina un exceso de demanda que motivará un aumento de los precios, hasta que finalmente dicho aumento iguale el incremento del gasto. En este caso, la causa de la inflación radica en que la demanda en términos monetarios es mayor que la oferta limitada de bienes y servicios.
La explicación keynesiana de la inflación rechaza la estrecha relación que establecen los monetaristas entre la cantidad de dinero y los precios. Se afirma que la incidencia sobre los precios de un incremento de la demanda agregada dependerá de la situación de la economía, esto es, del nivel de recursos desempleados.
Desde una perspectiva keynesiana, cuando el nivel de producción es notablemente inferior al potencial y, bajo determinadas circunstancias, la demanda se incrementa, la economía incrementa la producción al nivel de precios vigente. La producción puede aumentar ya que los empresarios cuentan con recursos (o factores) desempleados para utilizar (trabajo y capital).
Si en cambio la actividad económica se halla en una situación tal que la totalidad de los factores productivos (trabajo y capital) se encuentran empleados, la producción física de bienes y servicios no podrá aumentar a corto plazo. Resultará, por tanto, que esta demanda incrementada no se podrá satisfacer mediante un aumento de la producción y, en consecuencia, los precios experimentaran una subida.



INFLACION DE COSTOS
La inflación de costos se ha explicado destacando que los grupos económicos de presión son los culpables de que los precios se eleven. Con frecuencia, la responsabilidad principal se atribuye a los sindicatos, al imponer éstos continuos aumentos de salarios en mayor proporción que los incrementos de la productividad del trabajo. Si los empresarios se encuentran con que les aumentan los costos de producción por el aumento de los salarios van a aumentar los precios de los productos (mark-up).
La inflación de costos explica el aumento de los precios a partir de los incrementos de los salarios y demás componentes de los costos de producción.

El mark-up y la espiral precios-salarios
Una vez aceptado el mecanismo de mark-up se ofrecen distintos argumentos para poner en marcha el proceso inflacionario. Unos defienden que existen grupos organizados intentando apropiarse de una proporción mayor de la renta nacional, mediante la manipulación de los precios monetarios sobre los que tienen control. Por ejemplo, supongamos que los precios son inicialmente estables y los sindicatos intentan hacerse con una mayor parte de la renta nacional mediante la elevación de los salarios. Esta elevación en el nivel monetario de los salarios reducirá la renta real de otros grupos, los cuales reaccionarán elevando los precios que pueden manipular. Un proceso como el descrito dará lugar a una espiral precios- salaros en el sentido de que un aumento inicial de los salarios motivado por el comportamiento de los sindicatos fuerza a las empresas a elevar sus precios, lo que posteriormente impulsará a los sindicatos a exigir nuevas subidas salariales, y así sucesivamente.

La espiral salarios-salarios
Un modelo similar es el que da lugar a la espiral salarios-salarios. En este caso se contempla la influencia de determinados sectores productivos como mecanismos propagadores de la inflación. Los incrementos salariales conseguidos en los sectores o industrias más dinámicos o en los de mayor poder sindical se irradian al resto del mercado de trabajo en un intento de no perder posiciones dentro de la población laboral, lo que producirá un movimiento ascendente en el nivel total de los salarios nominales. En este sentido se destaca que los trabajadores se preocupan más del nivel relativo de sus salarios que del nivel absoluto de los mismos.

Los otros componentes del costo
Así como se ha señalado el protagonismo de las reivindicaciones salariales de los sindicatos, también cabe destacar el papel de las empresas y su intento de aumentar los beneficios. En una economía en la que abunden los precios “administrados”, esto es, precios no determinados competitivamente, sino fijados por el vendedor, existe la posibilidad de que tales elementos puedan administrarse al alza a más velocidad que los salarios. El papel de los sindicatos sería el de un poder compensador que pretende proteger los salarios reales.
Los aumentos de los precios también pueden ser el resultado de una elevación de otros elementos del costo. Así, además de considerar el factor productivo trabajo podemos mencionar el capital. Los precios también se incrementarán cuando, manteniéndose todo lo demás constante, se elevan los costos del capital. Cuando el sistema financiero decide aumentar los intereses que cobra se originará una presión inflacionista, porque las empresas tratarán de aumentar al consumidor ese incremento de costos vía subida de precios.

El enfoque sociológico
Para algunos autores la inflación depende de más factores que los ortodoxamente presentados. Se defiende que la inflación es una consecuencia monetaria del comportamiento de los distintos grupos sociales – básicamente gobierno, empresarios, asalariados y rentistas-, dado que éstos no actúan de una manera adaptativa, sino conflictiva, al tener distintas concepciones sobre la distribución de la renta y su riqueza.
Para explicar el origen de la inflación se señala que, si todos los vendedores de trabajo y de bienes y servicios negocian y determinan sus precios intentando obtener entre ellos más del 100% del total de la renta nacional, el resultado no puede ser otro que una elevación del nivel de precios.

Consideraciones internacionales
El esquema de lucha entre los distintos agentes sociales por el reparto de la renta se puede ampliar para recoger las presiones desde fuera del circuito sector público-sector privado-sindicatos. Cualquier país al llevar a cabo sus importaciones está expuesto a que los precios que tiene que pagar por los bienes y servicios que adquiere en el exterior se eleven de forma brusca. De esta forma, la inflación se puede trasladar de unos países a otros, porque la lucha por el reparto de la renta también se establece a nivel internacional. Un ejemplo de esta posibilidad lo ofrecen las alzas de los precios del petróleo que se produjeron durante los años 1973-1974 y 1979-1980.

INFLACION ESTRUCTURAL
La Inflación estructural se suele identificar como la inflación típica de los países en vías de desarrollo.
Los estructuralistas mantienen que las bases de la inflación descansan en el sistema productivo y social, y que los factores monetarios sólo tienen importancia como elemento propagador de la inflación, pero no la originan. El manejo de la política monetaria puede tener efectos rápidos, aunque sólo se estará atacando los síntomas y no las verdaderas causas de las tensiones inflacionistas.
La teoría de la inflación estructural ha sido desarrollada por autores latinoamericanos, entre quienes se destacan los argentinos Aldo Ferrer y Julio H. G. Olivera, y el chileno Osvaldo Sunkel. Ellos ven en la inflación una manifestación de los profundos desequilibrios existentes en las economías de los países en vías de desarrollo. Bajo este punto de vista, el proceso inflacionario es la manifestación del problema endémico que padecen. Ciertas rigideces estructurales e institucionales básicas y profundamente enraizadas son en última instancia la causa de las presiones inflacionistas. Se señala que tanto la oferta de productos intermedios, como la de bienes de capital y de productos alimenticios es rígida, por lo que al incrementarse su demanda con el desarrollo general de la economía aumentan los precios. Ante esta situación los estructuralistas se inclinan por un desarrollo continuado, aun a costa de la estabilidad de precios. Se argumenta que con el desarrollo se corregirán las deficiencias estructurales básicas, lo que a largo plazo y de forma lenta permitirá reducir las tensiones inflacionistas.
Se destaca, además, que el crecimiento de los países no industrializados depende fundamentalmente de la evolución de las exportaciones, las cuales se caracterizan por presentar unas fluctuaciones muy acusadas y una escasa diversificación. De ello se deriva una gran inestabilidad en el crecimiento económico, de forma que cuando se generan contracciones en el sector exterior las tensiones inflacionistas aparecen como un intento de mantener la actividad económica o por lo menos de amortiguar su descenso. En efecto, estos intentos se suelen traducir en expansiones del crédito para compensar la caída de los ingresos derivados de la exportación. Al mantener el nivel de la demanda por vía monetaria, la posibilidad de realizar importaciones se sostiene artificialmente, desequilibrándose aún más el sector exterior e incrementándose el endeudamiento externo.
Este proceso viene a incidir sobre la dificultad de limitarse a aplicar una política restrictiva o de austeridad y parece sugerir que no basta con tratar de compensar los efectos de la contracción, sino en prevenirlos mediante transformaciones estructurales de la economía que rebajen el límite al desarrollo impuesto por la dependencia de las exportaciones y diversifiquen el sistema productivo.

TRABAJOS PRACTICOS

TP 1
Ejercicios de Producto Interno y Nacional

1- Suponga que un país tiene una producción bruta dentro del país (tanto de nacionales como de extranjeros ) de $ 2.000 millones.
Asimismo se sabe que existen 2 empresas nacionales en el extranjero que producen $ 20 milllones, y 10 empresas extranjeras que producen en el pais $ 100 millones. 
¿Cuál es el valor del Producto Bruto Nacional?.

2- Suponga que otro país tiene una producción bruta de residentes nacionales (tanto afuera como adentro del país) de $ 4.500 millones.
Asimismo se sabe que existen 8 empresas extranjeras que producen en el país por $ 150 milllones y 12 empresas nacionales que producen en el extranjero por $ 250 milllones.
¿Cuál es el valor del Producto Bruto Interno?.



TP 2 - Balanza de Pagos
Suponga que un país tuvo las siguientes operaciones comerciales durante el año 2020 con el resto del mundo (en millones de U$S).

- importación de maquinarias por 10.000
- importación de equipos de computación por 5.000
- Importación de medicamentos por 7.000
- importación de trigo por 2.000
- Exportación de soja por 15.000
- Exportación de carne vacuna por 4.000
- Exportación de automóviles por 8.000
- Exportación de servicios de transporte por 4.000
- Importación de servicios de consultoría por 300
- Envio de remesas al exterior por 200
- Entrada de remesas del exterior por 150
- Pago de intereses de deuda externa por 8.000
- Entrada de dolares por ayudas externas por 400
- Exportación de maquinarias por 1.200
- Entrada de dolares por turismo por 15.000
- Salida de dólares por turismo por 9.500
- Entrada de dólares por prestamos por 50.000
- Entrada de dólares por inversiones por 1.500

Responda:
1- ¿Cuál es el resultado de la balanza comercial?.
2- ¿Cuál es el resultado de la balanza de servicios?.
3- ¿Cuál es el resultado de las transferencias?
4- ¿Cuáles son los resultados de la cuenta corriente y de la cuenta capital?.
5- ¿Cuál es el resultado de la balanza de pagos?.¿Qué indica ese número?
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